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Introduccion

La bibliografia sobre Empresas Transnacionales
y temas afines es muy amplia, a pesar de que las
publicaciones acerca de ellas comienza en forma
sistematica en la segunda mitad de los afios 1960s.
En esos primeros afios la produccion bibliografica
fue mas copiosa por parte de autores europeos y
norteamericanos, sin embargo, es a partir de los pri-
meros anos 1970°s cuando los autores Jatinoameri-
canos empezaron a publicar de manera mds abun-
dante y sistemética,

Las ETs no son nuevas, salvo como fendémeno
mas habitual del desarrollo capitalista moderno. De
hecho, el marco conceptual y metodolagico se re-
monta a los escritos marxistas y a las teorias del
imperialismo, sin embargo, se dic un gran vacio
enfre esas primeras referencias al fendmeno impe-
rialista y la toma de conciencia generalizada entre
los cientificos sociales hasta los afios 1960%. A pe-
sar de que al final de los afios 1970’s se ha notado
cierta sociedad en algunos autores que se han reti-
rado del tema de las ETs, y de otros que han vatici-
nado una disminucion de la importancia e influencia
de dichas empresas, se puede afirmar que tanto ellas,
como el Estado, permanecerdn por un largo tiempo
entre nosotros.

Esta recopilacién bibliografica se ha clasifica-
do en cinco partes. En la primera se hizo una lista
de aquellas obras que puedan contribuir tedricamen-
te al tratamiento de las ETs. Se tratd de incluir las
obras principales tanto de la literatura marxista,
como de la tradicional. Fuera de esas obras clisicas
se utilizo el criterio de incluir los trabajos mas nue-

“vos al respecto. En la parte segunda se incluyen
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publicaciones por paises y/o regiones. Se dio prefe-
rencia a México y a Latinoamérica, dejando en la
altima seccion de esta segunda parte al resto de pai-
ses y/o regiones, dentro de la cual los Estados Uni-
dos de Norteamérica se llevan el lugar preponderante
en cuanto a nimero de publicaciones. La tercera
parte, acerca de innovacion y transferencia de tec-
nologia, como una de las variables claves manejada
por las ETs, tiene una literatura de magnitud im-
presionante tanto en los paises avanzados, como en
desarrollo. Aqui se ha dado preferencia a los autores
latinoamericanos, Esta parte descansa en buena
medida en el trabajo de Dilmus D. James, de la
Universidad de Texas, El Paso, publicado en Co-
mercio exterior, en diciembre de 1978. Se tratd
de actualizarla en los Gltimos dos aios sobre todo
basados en las publicaciones periddicas mexicanas.
La cuarta parte, sobre Empleo, Sindicato, y ETs. es
la mas breve y esti basada principalmente en la
recopilacion de la investigadora francesa Bernardette
Madeuf {Suplemento de Cahiers Francaise, No. 190,
Marzo-Abril 1979) y en fuentes de la OIT. La Qlti-
ma parte contiene aquellas obras en general sobre
ETs.

Originalmente nos habiamos propuesto incluir
otras dos partes; una relativa a la estructura y orga-
nizacidn de las ETs, y otra referente a caso-estudios
de empresas, o industrias en particular. En vista de
la falta de tiempo y espacio, se amitieron estas par-
tes para los que ya se cuenta con fichas bibliogra-
ficas.

Quiero expresar mi reconocimiento a Juan
Manuel Izabal, quien recopild bilbiografia para este
trabajo en la biblioteca del C.1.D.E.
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