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E n enero del presente afio la administracién
Reagan asumid el poder ejecutive y obiuvo una
mayoria en el Senado de los Estados Unidos. Desde
entonces, las vagas promesas y proyectos electora-
les ya han tenido oportunidad de perfilarse mds
concretamente. De todas estas, sus propuestas eco-
némicas adguieren un enorme interés, ya que lo
que afrontamos actualmente no es simplemente un
proyecto econdmico limitado —como en el caso de
las administraciones Ford y Carter— a administrar
la actual crisis del capitalismo a través de los instru-
mentos tradicionales empleados desde el final de la
IT Guerra Mundial, o mas exactamente, desde la ad-
ministracién Roosevelt, sino todo un programa que
implica de hecho la reestructuracién del patrén de
acumulacién de capital y un virtual desmantela-
miento de todas las instituciones y reformas instau-
radas durante el “New Deal” de Roosevelt y las
subsecuentes administraciones. No seria exagerado
hablar de un “New Deqgl en reversa”. Si a esto uni-
mos la creciente militarizacién de la economia —ini-
ciada, buenc es decirlo, por Carter—, y la peligrosa
reanudacién de la guerra fria y de la politica de
“Gran Garrote™, creemos indispensable tener una
correcta comprension de la naturaleza de la admi-
nistracion Reagan y el posible rumbo que pueda
tomar el proceso de acumulacién de capital en
IUSA, a fin de dilucidar su posible impacto en los
paises de América Latina. Serd lo que intentaremos
hacer en este articulo. En la primera parte tratare-
mos de presentar lo mas fielmente posible el pro-
yecto econdmico de Reagan y los economistas de
ia *“‘nueva derecha” (apodados también economis-
tas ‘“‘de la oferta”, para contrastarlos con los key-
nesianos), dada la mala informacién y las distorsio-
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nes periodisticas que existen al respecto. Aungue
tedioso, sera necesario hacer uso de algunas estadis-
ticas a fin de presentar e ilustrar dos aspectos im-
portantes:
a) Como se le presenta la crisis a los represen-
tantes de la clase dirigente norteamericana,
a través de lo que ésta considera como los
indicadores econdmicos més importantes, y

b)Qué proyecciones econOmicas efectia el
equipo de asesores econOmicos de Reagan
con respecto al comportamiento de la eco-
nomia una vez que se aplique su proyecto
de politica econémica.

La segunda parte del articulo, sin pretender
ser exhaustiva, tratard de presentar un analisis teG-
rico del significado econdémico-social del proyecto
Reagan, y los que en nuestra modesta opinién po-
drian ser los resultados eventuales del mismo.

El Proyecto Reagan

No es ya un secreto para nadie que desde la década
de los 70 el capitalismo mundial y ios Estados Uni-
dos en particular, se encuenfran sumidos en una
profunda crisis econdmica que no tenfa preceden-
tes desde los 30. Lejanos estan ya los afios de la
postguerra (los “fabulosos” 50 y los “turbulentos”
60), en que los ‘“‘nuevos economistas™ del estableci-
miento Keynesiano podian presumir de un auge
ininterrumpido de la llamada “econom{a mixta™, y
del presunto final de las crisis, las cuales habian
pasado a ser tan sblo una aberracion intelectual de
obscuros marxistas. Los remedios keynesianos a los
“males” del capitalismo, que su progenitor enten-
didé —a diferencia de muchos de sus discipulos—
como politicas de corto plazo (después de todo,
fue él quien afirmé que ‘“‘en el largo plazo todos
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estaremos muertcs’), atenuaron durante aproxima-
damente cerca de 20 afios los efectos de las contra-
dicciones del capitalismo, solamente para que éstas
eventualmente, se manifestaran mas explosivamente
después de un cierto tiempo, como naturalmente
tenian que hacetlo.!

Sdalo autores de tendencia marxista, y, curio-
samente, aunque por otros motivos, algunos ultra-
conservadores, comprendieron que el keynegianismo
aplazaba un problema en el corto plazo, ucentudn-
dolo en largo plazo, No es nuestro propdsito entrar
a evaluar aqui a Keynes, puesto que no es el objeti-
vo de este articulo. Simplemente afirmaremos que
ante la explosidn de los hechos, es ya imposible
encontrar en parie alguna los panegiricos a la *‘eco-
nomia sin crisis”’ que atiborraban las paginas de las
revistas de economia durante los 50 y los 60,

En lo que respecta a la crisis, no creemos ne-
cesario ilugtrar con estadisticas lo ocurrido durante
ios afios 70, que precedieron al ascenso de Reagan
al poder, por considerarlo redundante.> Procedere-
mos, por lo tanto, a suponer su existencia y grave-
dad, y a presentar la vision conservadora-reaganista
de la misma.

Actualmente, lo que preocupa a los economis-
tas del “‘establecimiento” es la combinacién de es-
tancamiento con inflacién. Anteriormente, a través
de los anos 20 y 30, las recesiones estaban acompa-

! ver “Keynesian Chickens Come Home to Roost',
Monthly Review, vol, 25, No. 11, abril/74, p. 1.

2 Para una visién detallada de la misma, ver: URPE
{Unién for a Radical Political Economics), Radicel Perspec-
tives on The Economic Crisis of Monopoly Capitalism, New
York, 1975, Sin embargo, la literatura al respecto de todas
las ideologfas es muy abundante.
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CUADRO No. 1

PRECIOS Y SALARIOS DURANTE PERIODOS DE RECESION

(Cambios en % a tasas anuales)

Precios al Precios al Tasas de salarios

Cuspide Base por mayor consumidor en las manufacturas
Enero/20 Julio/21 —29.4 —5.8 -1.9
Mayo/23 Julio/24 —5.2 0.6 0.8

Oct/26 Nov/27 -2.9 —1.4 0.0
Agos/29 Marzo/33 —12.3 —8.5 —2.3
Mayo/37 Junio/38 -—9.7 -1 —0.7

Feb/45 Oct/45 1.1 2.4 —8.0

Nov/48 Oct/49 —7.1 —2.3 —0.8

Julio/53 Mayo/54 0.0 0.7 2.1
Agos/5T Abril/58 1.1 3.6 22
Abril/60 Feb/61 0.0 1.2 1.6

Dic/69 Nov/70 2.3 5.4 4.0

Nov/T73 Marzo/75 164 11.1 9.7
Enero/80 Julio/80 12.0 11.7 11.0
Promedio por periodo

7 recesiones 1920-49 —94 —24 —1.8

6 recesiones 1953-80 b.3 5.6 5.1

Fuente; Monthly Review, Enero/81, p. 4.

fiadas por deflacion de precios, mientras que en las
décadas subsecuentes éstas van mano a mano con
una creciente inflacion. El cuadre No. 1 ilustra el
fenémeno.

Puede verse claramente que la inflacién de dos
digitos se concentra en las Gltimas recesiones, y

desde 1949 todas se han caracterizado por estar
acompafiadas de inflacién. Si tomamos en conside-
racién que desde Eisenhower ningin presidente de
USA ha logrado cumplir —aunque por diferentes
motivos politicos— con sus dos términos presiden-
ciales, tradicionales en ese pais, no es de extrafiarse
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que la inflacién se haya convertido en el problema
principal para el actual representante de la clase
dominante Norteamericana. Esta, sin embargo, se
ha visto acompaifada por crecientes niveles de de-
sempleo, que pueden resultar politicamente peli-
grosos para la burguesia estadounidense y la buro-
cracia obrera de la AFL-CIO, que como bien es sa-
bido, estd crecientemente integrada al Estado. En
ia Grafica No. 1 ilustramaos el proceso.

Debe anotarse, sin embargo, que la poblacion
civil empleada ha aumentado (de 56.9% en 1966 a

GRAFICA No. 1
TASA DE DESEMPLEQ (% )
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58.9% en 1980, segun la misma fuente), y gque han
tomado lugar cambios estructurales en la compo-
sicidén de la fuerza de trabajo. Esto, sin embargo,
no altera la gravedad del problema, mas adn si se
toma en cuenta que dichas tasas de desempleo son
promedio.

Al desglosar el desempleo de acuerdo a secto-
res de poblacién vemos gue, segin el Cuadre No. 2,
éste se concentraba (en 1974) en las minorias racia-
ies, los jovenes y las mujeres.?

CUADRO No. 2

TASAS DE DESEMPLEO POR SECTORES (% )

Tipo de trabajador (edad) % Desempleo (Oct/74)

Masculino Blanco (20 +) 3.9
Femenino Blanco 5.1
Masculino de

Minorias (20 +) 7.4
Hemenino de

Minorias (20 + ) 9.7
Masculino Blanco (16-19) 14.6
Adolescentes de

Minorias (16-19) 34.5

Fuente: U.S. Department of Labor, Monthly Labor Review,
Dic/74, p. 88, citado en URPE, “Radical perspectives on the
Economic Crisis of Monopoly Capitalism”, New York,
1975, p. 1486,

* Por lo demsés, cabe mencionar que dichos célculos
no reflejan sino muy parcialmente la situacion real, dada la
forma en que se estiman. Ver, por ¢jemplo, Richard Du Boff
“Unemployment in the U.8.”, Monthly Review, Nov/T7,
p. 10.
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Aunque desconocemos la situacién en 1980,
es de dudar que ésta haya mejorado sustancialmen-
te, 0 que lo haga durante la administracién Reagan.
Scbra decir que el potencial explosivo de esta situa-
cion dificilmente se le escapa al sector reformista
de la burguesia norteamericana. Tampoco, sin duda,
se le escapa a Reagan y su equipo, aunque la mane-
ra de evaluarlo es diferente. Ahora bien, estos dos
problemas —manifestacién de la crisis—, son para la
clase dominante norteamericana los problemas cen-
trales que deben solucionarse. Y es aqui donde las
prioridades y las politicas de las facciones de la
burguesia difieren. La faccion reformista —que
cada vez mas encontrard su vocero en Kennedy—
apelard a las politicas keynesianas tradicionales,
aunque con ciertas reservas y modificaciones. Rea-
gan y su equipo, por ofra parte, tienen un progra-
ma conservador gue, desde el punto de vista de su
ideologia, es totalmente coherente. Las presenta-
ciones del mismo que se encuentran en la prensa
diaria lo muestran como una locura, pero —como
se verd en nuestro anélisis posterior —éste no 1o es.
Por el contrario, representa una ofensiva articula-
da por parte del sector mas conservador { y licido,
desde el punto de vista de su actual situacion) de la
burguesia norteamericana, en el sentido de incre-
mentar la tasa de explotacion del proletariado nor-
teamericano (y mundial), elevando (o contrarres-
tando, al menos), la tendencia decreciente de la
tasa promedio de ganancias. Probablemente ellos
no lo ven asi, dadas las anteojeras ideolégicas que
la ideologia burguesa impone inclusive asus mismos
ideGlogos. Pero detras del ideologismo monetarista
Friedmaniano hay algo de “instinto de conserva-
cion real”. ;Qué proponen ellos para afrontar la
actual crisis? Grave dilema. El conservadurismo tra-
dicional keynesiano propondria, para resolver el

problema del desempleo, una reflacion: aumentar
los gastos del Estado y, via multiplicador, estimular
la economia como un todo. Pero ;y la inflacién?
Entonces segin los textos convencionales, disminuir
estos gastos a fin de hacer bajar los precios |;Qué
pasa con la teoria?! Desempleo alto y precios cre-
cientes. El problema, entonces no es estimular la
demanda sino la oferta. La del sector privedo. Por
lo tanto. . . un regreso a la ‘“‘libre empresa’. Esto,
desde luego, requiere estimularia. Y ello sblo se
logra a través de la reduccion del papel del Estado
al de un gendarme que garantice la existencia de la
propiedad privada, desmantelandolo, puesto que
tal cosa sélo podra estimular la oferta agregada de
bienes y servicios bajo el liberalismo de la libre em-
presa y bajo laregulacion de la ““libre competencia’’.
Claro que para ello es necesario aumentar los gastos
militares ante la “‘amenaza del comunismo interna-
cional”. Aungue esto suena como una exageracion,
todas las cifras del gobierno de Reagan apuntan a
tal concepcion ideclogica. Otra cosa es que su apli-
cacion en la prdctica dé los resultados que sus pro-
pugnadores esperan.

Pero que el proyecto en cuestién significa un
cambio significativo con relacion a todo lo visto e
instaurado desde el New Deal, lo destacan los co-
nocidos economistas Milton Friedman y Paul Sa-
muelson (ambos premios Nobel en Economia).
Como es bien sabido, el primero tiene una gran in-
fluencia en el actual gobierno y el segundo es parti-
dario del tipo de politicase instituciones dominantes
hasta ahora. En una reciente entrevista de la revista
Newsweek, se les preguntd lo siguiente: “El presi-
dente y sus consejeros representan su programa
econdmico como una ruptura radical con el pasado.
¢Es esa una evaluacion precisa?”’Las respuestas ha-
blan por si solas: Friedman: “Si. Sorprendente-
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mente, la ruptura mas radical es por el lado del gasto
mas bien que de los impuestos. Este es el primer
intento serio en décadas de construir un programa
detallado y comprensivo para reducir el gasto fede-
ral como fraccidn del ingreso nacional, Del lado de
los impuestos, el nuevo elemento es una legislacion
adelantada para un periodo de tres anos’. Samuel-
son: “Desde el New Deal de Roosevelt, América ha
estado buscando una sociedad méas humana —un es-
tado de bienestar. L.os conservadores han odiado
esto. Ahora Ronald Reagan busca terminar con tal
tendencia. Si, el programa de Reagan intenta una
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ruptura radical con el pasado. Una cruzada de dere-
cha radical se estd vendiendo como una solucion
para una economia supuestamente en crisis. ;No
hay tal crisis! Nuestro pueblo se deberia unir a tal
cruzada sdlo si estd de acuerdo con sus méritos filo-
s6lieos conservadores. Pero no deberia ser inflama-
do por promesas implaugibles de que programas
para restaurar las desigualdades de los afios 20 cura-

ran el problema de la inflacion™.*

4 Newsweek, marzo 2/81, p. 16.
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El presupuesto y los gastos de Reagan

Debido en gran parte a articulos periodisticos poco
serios, se cree que el programa econdmico de Reagan
constituye una serie de propuestas incoherentes y
contradictorias unas con otras. Asi, se afirma que
va a reducir el gasto publico v al mismo tiempo
seguir una politica exterior que implica su aumento.
También se asevera gue piensa reducir los impues-
tos y al mismo tiempo balancear el presupuesto. A
lo anterior se afade la creencia de que el llamado
“Monetarismo’ de Friedman consiste en reducir la
oferta monetaria. Nada de lo anterior es correcto.
Commo lo demostraremos a continuacion, el progra-
ma tiene como propdsito:

a) Reducir el crecimiento del gasto pliblico y
su participacion porcentual en el PNB.

b) Cambiar la composicidn del gasto piblico,
reduciendo los gastos en las partidas llama-
das ‘“‘sociales”, y aumentando los gastos
militares. Esto {iltimo, desde luego, es con-
sistente con su politica exterior belicista.’

¢) Reducir las tases de impuestos, ¥ no las per-
cepciones totales de los mismos que obtie-
ne el Estado. Por lo demas, tal reduccion
serd selectiva, de acuerdo a los distintos sec-
tores de la economia y grupos de ingresos.
Se espera que la reduccion de tales tasas de
impuestos estimulari a la inversion privada.
El esperado crecimiento econdmico resul-
tante hara aumentar los impuestos globales
recolectados, a las tasas reducidas.

*Enla parte tedrica analizaremos el papel de los dis-
tintos tipos de gastos estatales.

d) Reducir el crecimiento de la oferia moneta-
ria, para eventualmente estabilizar y mante-
ner constante el mismo.

Tlustraremos con cifras los puntos anteriores.

Con'respecto a los gastos militares, es necesa-

rio destacar que su aumento ya se habia iniciado
bajo Carter, lo mismo que la actual politica de reac-
tivacion de la guerra fria, Como lo muestra clara-
mente 1a Grafica No. 2, después del descenso de los
gastos militares resultante de la finalizacion de la

GRAFICA No. 2
GASTOS REALES DE DEFENSA
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Guerra de Vietnam, estos reiniciaron un nuevo as-
censo desde 1976. La “‘pérdida’ de Irdn v Nicara-
gua, v el creciente ascenso del movimiento de libe-
racidn nacional, convirtieron dicho crecimiento en
una necesidad objetiva para el imperialismo nortea-
mericano, independientemente de quién fuera &
jefe del ejecutive,

E!} problema para los asesores, tanto de Carter
en 1980, como de Reagan ahora, es mas bien,
~osmo 1o pone Business Week, “‘si una escalada en
los gastos de defensa puede ser manejada en forma
tal que ésta ses saludable para la economiia de
USA.” Dicha revista cita a un funcionario de lz
administracion Carter afirmande gue “propugnar
por grandes proyectos de defensa tiene un gran
mmpacto potencial en la inversion privada. Pero sila
inversion en defensa sera una adicion neta a la in-
version total depende de como la financiemos. 53
financiamos los gastos de defensa en formas gue
anadan a la demanda agregada, como lo hicimos
durante la guerra de Viet-Nam, afectarjamos adver-
samente la inversién en areas diferentes a la defensa
al aumentar la inflacion, y las tasas de interés. Es
importanie considerar toda la combinacion de poli-
ticas econdmicas’”.* Notese ¢omo la inflacion se ve
come el problema principal. En la grafica Ne. 3,
estimada ya desde la época de Carter, se muestra el
posible impacto en las distintas variables econdomi-
cas de cada diez billones de dolares adicionales en
gastos militares. Notese particularmente el impacto
de éste en las inversiones privadas en capital fijo.
Vemos asi que, aparte de los estimulos impositivos,
los gastos militares son también un elemento esen-

* Business Week, “The New Cold War Economy',
Enpero 21, 1980, p, 84.
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cial para aumentar las inversiones privadas en la
estrategia econdémica de Reagan. De alli la necesi-
dad de revivir un clima de guerra fria ante la “cons-
piracién comunista’™.

Ahora bien, Reagan planea aumentar esos gas-
tos en relacién a lo planeado por Carter, de haber
sido reelegido. Dicho aumento, sin embargo, no es
sustancial ya que Carter también se proponia “es-
calar” la guerra fria, aungue con una retorica menos
eruda. En el Cuadro No 3. presentamos los cambios
propuestos por Reagan.

GRAFICA No. 3

IMPACTO ECONOMICO DE CADA ADICION
DE 10 BILLONES A LOS GASTOS MILITARES
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CUADRO No., 3

GASTOS MILITARES DE USA

1980-1982 Billones de délares
(Gastos en 1980 135.9
Presupuesto Carter 1982 184.4
Presupuesto Reagan 1982 188.8
Cambio +44

Fuente: Newsweek, Marzo 23, 1981. p. 16.

Cabe anotar, sin embargo, que los sectores
mas belicistas del partido Republicano desean in-
crementos aun mayores, hasta del 7% anuales. Y,
segun el semanario Newsweek, “en el corto plazo,
inclusive un aumento pleno del 7% en los gastos
militares no sera suficiente para financiar la escala-
da masiva en defensa que los consejeros de Reagan
afirman que es necesario”.” Sin embargo, “si se le

7 Newsweek, Enero 18, 1981, p. 16,

CUADRO No. 4
PRESUPUESTO REAGAN 1982

(Billones de dolares)

Presupuesto Presupuesto

Gasto en 1980 Carter 1982 Reagan 1982
Ciencia General, Espacio y "
Tecnologia 5.7 7.6 6.9
Energia 6.3 12.0 8.7
Recursos Naturales y Medio
Ambiente 13.8 14.0 11.9
Comercio y Crédito en Vi-
vienda 7.8 8.1 3.1
Transporte 21.1 216 19.8
Desarrollo Regional y de
la Comunidad 10.0 9.1 8.1
Entrenamiento, Educacion,
Empleo y Serv. Sociales 30.8 34.5 25.8
Salud (incluyendo ayuda
médica y Serv. médico) 58.2 7486 73.4
Beneficios y Serv. de Ve-
teranos 212 24.5 236
TOTAL 174.9 206.0 181.4

Fuente; Newsweek, marzo 23, 1981, p.
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da entonces al Pentagono todo un 7%al afioc en do-
lares reales, los gastos militares estarian muy por
encima de los $300 billones hacia el final del pri-
mer periodo de Reagan. Esto justo terminaria con
cualquier posibilidad de balancear el presupuesto
y casi ciertamente agravaria la inflacion de doble
digito”’. La prodigalidad mostrada en los gastos
militares, encuentra su contraparte en una enorme
frugalidad en los demas tipos de gastos guberna-
mentales. Pricticamente todo tipo de gasto social
guedard afectado. En el Cuadro No. 4 presentamos
todas las reducciones propuestas por la administra-
cion Reagan.,

Vemos entonces que el presupuesto militar se
aumenta en 4.4 billones de doélares, en tanto que
las demas partidas se reducen en 24.6 billones de
délares, para obtener asi una reduccidén neta de
20.2 billones de ddlares. Cuando evaluamos los
cambios porcentuales, cosa que no hace News-
week, vemos cosas mas interesantes todavia, Asi,
la administracion Democrata hubiese aumentado
los gastos no-militares en un 17.8% , en tanto que
Reagan lo hara tan sdlo en un 3.7% , disminuyendo
muchas de esas partidas con relacion al presupuesto
Carter. En lo que respecta a los gastos militares, el
aumento propuesto por ambos candidatos no difiere
substancialmente: 35.7% en el caso Carter y 38.9%
en el caso de Reagan. El Cuadro No. 5 muestra las
cifras pertinentes.

Las cifras anteriores, sin embargo, s0lo presen-
tan un cuadro global. Cuando analizamos partidas
especificas, es posible visualizar el apartamiento
total que el proyecto Reagan representa con res-
pecto a todo el reformismo instaurado desde Roo-
sevelt. El Cuadro No. 6 es elocuente al respecto.
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CUADRO No. 5
CAMBIOS PORCENTUALES EN LOS
GASTOS CARTER-REAGAN
Cambio % Cambio %
Carter Reagan
Gastos Militares 35.7% 38.9%
Ciencia General,
Espacio y Tecnologia 33.3% 17.5%
Energia 90.5% 38.1%
Recursos Naturales y
Medio Ambiente 1.4% —13.8%
Comercio y
Crédito en Vivienda 3.8% ~60.3%
Transporte 24% —5.7%
Desarrollo Regional
v de la Comunidad —9.0% —19.0%
Entrenamiento, Educa-
cidn, Empleo y
Servs, Sociales 12.0% —16.2%
Salud (incluyendo Ayu-
da y Serv. Médicos) 28.2% 26.1%
Beneficios y Serv. de
Veteranos 15.6% 11.3%
TOTAL 17.8% 3.7%

Fuente: Tomado en base a cifras de Newsweek, Marzo. 23,
1981, p. 16.
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CUADRO No. 6

LISTA DE RECORTES PRESUPUESTALES

Objetivos Proyecto
Acta de Empleo y Entrenamiento Elimina $3.7 bilicnes de délares en
Comprensivo. programas de entrenamiento para tra-

bajar, hacia fines del afio fiscal 1985.

Ayuda Médica Recortar mas de $1 billén del programa
de $18.1 billones, permitiendo futuros
incrementos sblo para compensar la in-

flacién.
Préstamos y Becas a estudiantes Una reduccién de 20% a un total de $5.7
Universitarios hillones.
Asistencia & Ajustes de Comercio Reducir drasticamente este programa de

$1.5 billones, reduciendo los beneficios ¥
otorgindolos s6lo después de que el seguro
de desempleo de los trabajadores haya con-
cluido.

Seguro de Desempleo Disminuir en $1.2 billones, en 1982, este
programa de $18.2 billones haciendo mis
estrictos los requisitos para obtenerlo.

Banco de Exportaciones- Reducir los gastos en 1982 de $2.8 billo-
Importaciones nes a $2.4 billones, disminuyendo el crédi-
to en 31% y aumentando las tasas de interés.

Apoyo a Productos Liacteos Eliminar el apoyo al aumento de precios
en Abril, disminuyendo los gastos de $1.7
billones a $622 millones.
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Incapacidad en Seguro Social

Estampillas de Alimentos

Desarrollo Econdmico Regional

Dotaciones para Artes y
Humanidades.

Combustibles Sintéticos

Transito Masivo

Servicios Sociales

Servicios Postales

Tratamiento de Desperdicios

Administracién del Hogar
Granjero

Fuente: Time, Marzo 2, 1981, p. 25.

Restringir las posibilidades de obtenerlo y
limitar los beneficios a fin de ahorrar $550
millones de este programa creciente de $19
billones.

Hacerlo posible solo para familias que obtengan

menos de $11,000 al afio (antes era $14,000), redu-

ciendo los gastos totales en $1.8 billones.

Eliminar todo lo que no sea para autopistas,
suprimiendo $1 billéon de dblares de este pro-
grama para estimular empleos.

Disminuirlo en 25% , ahorrando $85 millones
v $43 millones a la Corporacidén para Transmi-
sion Pablica.

Eliminar subsidios directos para 6 proyecios
programados, dejando s0lo una planta piloto
en West Virginia, ahorrando asi $864 millones.
Muchos préstamos continuaran.

Eliminacion de subsidios y partidas para nuevos
proyectos de ferrocarriles masivos, reduciendo
los gastos en $366 millones de un total de $3.7
billones,

Un recorte de 25% , ahorrando $2.5 billones.

Reducir el apoyo federal de $1.5 en $632 millo-
nes, terminando con las entregas sabatinas.

Recortar $125 millones de los $4.2 billones pro-
puestos para subsidiar el tratamiento del agua.

Una reduccion del 25% en préstamos, haciendo
mas estrictos los requisitos, ahorrando asi $100
millones en 1982 y aiin mas en el largo plazo.
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Como puede claramente observarse, la ante-
rior es una lista mas bien extensa de recortes masi-
vos a las partidas del gasto pablico diferentes de las
partidas militares. Y, seglin las Gltimas informacio-
nes disponibles, “el programa de recortes de gastos
de Ronald Reagan pasd volando a través de la Co-
mision de Presupuesto del Senado la semana pasada,
y surgié alin mas reducido, en $2.3 billones, de lo
que él habia osado proponer. . . ‘“‘Hemos desbarata-
do 30 aitos de legislacién social en tres dias”, pro-
testd el Senador Demécrata por New York, Daniel
Patrick Moynihan”.® Al parecer, Reagan tendra
mas problemas en la Camara de Representantes,
aunque dudamos que el proyecto en cuestion sea
alterado sustancialmente. Mas adelante, después de
presentar el programa de reducciones tributarias,
evaluaremos el programa de Reagan como un tado,
analizandolo en términos tedricos més que estadis-
ticos.

A fin de no hacer mas tediosa esta presentacion
estadistica, nos limitaremos a ilustrar las reduccio-
nes tributarias propuestas por Reagan, en el siguien-
te cuadro, elaborado por la revista Newsweek.

Observando un poco en detalle la tabla, vemos
que en términos porcentuales parece que son las
familias e individuos de ingresos medianos guienes
reciben las mayores disminuciones, aun cuando en
términos absolutos evidentemente son mayores
éstas para los tramos de altos ingresos. Esto, sin
embargo, seria una presentacion parcial del proble-
ma, ya que los grupos de medianos y bajos ingresos
son precisamente quienes mas afectados se veran
por las reducciones en los gastos sociales. De hecho,
en términos netos, saldran perjudicados. Por otra
parte, para usar las palabras del semanario Time,
“L.os grandes negocios, mientras tanto, serian los
mayores beneficiarios, cosechando alrededor de
$12.2 billones en 1981 y 1982 de la propuesta

CUADRO No. 7

REDUCCIONES PROPUESTAS EN LAS TASAS IMPOSITIVAS

Familia de cuatro Centribuyente individual

Ingreso 1981 . 1982 1981 1982

Impuesto Reduccibn Cambic | Impueste Reduccibn Cambio | Impuesto Reduccion Cambio | Impuesto HReduecion Cambio
% % %

$ 5,000 $—600 $0 0.0% $--500 $0 0.0% $ 238 $-17 -6.8% $ 216 $—34 —13.6%
10,000 348 —28 —7.0 322 —b2 -13.9 1,110 —67 —5.7 997 --180 —156.3
15,000 1,158 —75 —6.1 1,048 —185 --15.0 1,942 —1056 —5.1 1,731 —316 —156.4
20,000 1,899 —114 5.7 1,713 —300 —14.9 2,954 —161 —5.2 2,645 —470 —15.1
25,000 2,748 —1563 —53 2,486 ~—415 ~14.3 4,126 —238 —5.5 3,716 —648 —14.8
30,000 3,726 —-191 —4.9 3,363 —554 —14.1 5,403 —315 —b.5 4,869 —849 —148
40,000 5,988 —324 —5.1 5,391 —921 —1486 8,417 —469 —5.3 7,642 —1,344 —15.1
50,000 8,846 ~418 -b.1 7,840 ~—1,383 —14.8 11,936 —623 —5.0 10,676 —1,883 —15.0
100,000 26,958 —920 —3.3 24,635 —3,343 —12.0 81,135 —657 —2.1 29,376 —2,416 —16
200,000 65,458 —920 —1.4 62,769 —3,619 —5.5 69,6356 —657 —0.9 67,876 —2,416 —5.4

Fuente: Newstweek marzo 2, 1981 (Tomedo del Dpto, de Tesoro de USA).

8 Time, marzo 30, 1981, p. 19.
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de Reagan de acelerar la depreciacién de planta y
equipo™.’

Queremos advertir aqui que, siendo la parte
de los impuestos la mas discutida del Plan Reagan,
fue también aguélla sobre la cual las opiniones —y
cifras— de las publicaciones especializadas mas di-
fieren. Por lo tanto, nuestra presentacion agui es
tan solo tentativa, en espera de una mayor informa-
cién al respecto. Tomemos el caso, por ejemplo, de
la revista Forfune que, como bien es sabido, es un
importante vocero de los Grandes Negocios Nortea-
mericanos. Esta nos muestra un recuento de lo que
espera el equipo de asesores de Reagan (llamados
“economistas de la oferta’) del plan tributario.

“La reduccion del impuesto personal en $44
billones de ddlares rendira {mayores inversiones,
més empleos, mayor productividad y mayor creci-
miento real), predice la Administracidn, a medida
que las menores tasas marginales estimulen el traba-
jo, los ahorros y el crecimiento, Los consejeros *‘de
la oferta” de Reagan sostienen que los impuestos
sobre esta nueva produccion (lamados ‘‘retroali-
mentacién de ingresos”’) compensaran parte del
ingreso perdido por la reduccion de las tasas, las
cuales traeran suficientes nuevos ahorros (la retroa-
limentacién de ahorros) para financiar la restante
pérdida de ahorro y también la nueva inversion,
Mientras tanto, una reduccion de los impuestos a
los negocios de $9.7 billones de dotares en la forma
de depreciacidon acelerada, subira las tasas de rendi-
miento depués de impuestos y estimulari a las cor-
poraciones a poner todos los nuevos shorros dispo-
nibles a trabajar”.! * Lo anterior queda acompafado

? Time, marzo 2,1981,p.9.

1% Fortune, marzo 23, 1981, p. 47.

por una disminucién de las regulaciones contra la
contaminacion que tienden a proteger el medio
ambiente, Para usar el lenguaje de Fortune, ‘“la eli-
minacion de regulaciones excesivas e insuficientes
—lo cual se podria ver como una reduccion adicio-
nal de impuestos— estimulara la inversion y liberara
las horas-hombre y los materiales que actualmente
se desperdician en cumplir con requisitos innecesa-
rios”.}?

Los editores de esta conservadora revista, re-
presentante de los grandes negocios de USA, tienen
sin embargo serias reservas con respecto a esta par-
te del programa reaganista, que consideran como
un riesgo. En efecto, “El elemento méas cuestiona-
ble en la estrategia de Reagan es a la vez su pieza
central —la reduccidon de 30% en los impuestos al
ingreso personal. !? Su plan es reducir las tasas de
impuestos en 10%este 10, de julio, otro 10 % un aio
después, y un 10% final el 1o. de julio de 1983. ..
La controversia sobre las reducciones de impuestos
se ha centrado en si estas producirdn una retroali-
mentacion de ingresos lo suficientemente grande
como para evitar un incremento en el déficit”. Para
Fortune, el problema primordial es “si la retroa-
limentacidén combinada de ahorros e ingresos plena-
mente compensaria el aumento en el déficit. Si la
retroalimentacion excede al incremento en el défi-
cit, la cantidad neta de ahorros disponibles a los
prestamistas privados aumentaria, agregando mas
inversiones y un mayor crecimiento en el largo pla-
zo. Pero si dicha retroalimentacion no excede la

1 Fortune, marzo 23, 1981, p. 47.

12 Este no debe confundirse con los dos anteriores,

siendo un promedio ponderado de los mismos. Fortune,
marzo 23, 1981, pp. 49-560.
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pérdida de mgresos, la oferta de ahorros sobrante
para los prestamistas privados declinara, y el efecto
de una reduccion de impuestos serd alejar recursos
de la inversion”.! * También el semanario de nego-
cios Businness Week, aunque optimista, muestra al-
gunas reservas sobre el plan impositivo de Reagan.' 4
El punto principal es la incertidumbre que existe
con respecto a los resultados cuantitativos que so-
bre los tributos totales recolectados tendra la re-
reduccidn propuesta de tasas impositivas, v los
lapsos de tiempo necesarios para que tal reduccion
tenga efectos significativos en la inversién y el cre-
cimiento real. La argumentacion a favor, de parte
de los ‘‘economistas de la oferta”, se basa mucho
en un elemento: cambiar las “expectativas del pi-
blico™ sobre la inflacidén a largo plazo. Esta escuela
de pensamienio argumenta que las predicciones de
los modelos tradicionaies no han funcionado muy
bien debido a gue estos hunden sus raices en ideas
keynesianas las cuales —se alega— no le dan mu-
cho papel a tales expectativas. ' * En nuestra opi-
nion, en la medida en que las varias tendencias
ortodoxas se basan en una concepcidon falsa del
funcionamiento y la estructura del capitalismo en
su fase actual, es bastante improbable gue el plan
Reagan tenga éxito. De hecho, creemos que por el
contrario, el déficit se incrementari, aunque menos
sustancialmente que bajo Carter aunque mucho

'3 Idem, p. 49-50

1% Ver Business Week, Dic. 1980, “Reagan’s Top Pro-
blems: Braking Inflationary Expectations”, p. 104.

1% Na creemos que esta escuela lo haga mejor, Ver

A, G. Frank, “El economista como adivino e ideblogo’,
Cuadernos Politicos, abril-junio/77.
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mas que lo que esperaria la nueva escuela de “Ofer-
tistas”.' ®

En lo que respecta a la politica monetaria, se
proyecta reducir el incremento en la oferta de di-
nero, entendiéndose ésta en un sentido amplio. Por
lo general, las posiciones de la escuela monetarista
de Chicago (Friedman, Haberguer, y seguidores)
han sido simplificadas y caricaturizadas. El progra-
ma de Reagan es una aplicacidn concreta de las po-
liticas recomendadas por la misma, razdn por ia
cual preferimos gque Milton Friedman, su mentor,
nos describa su fundamento: “En orden a que el
nivel! de precios sea razonablemente estable duran-
te las proximas décadas, el acerve total de dinero
tendrd que crecer en forma tal que se acomode al
crecimiento en la produccion y en la poblacidon.
Ademas, si contindan los patrones anteriores de
comportamiento, tendra que crecer para satisfacer
el deseo del piiblico de aumentar la relaciéon balan-
ces a ingreso, a medida que aumenta su ingreso real.
La pasada experiencia sugiere que incrementos
anuales como del 3 al 5% en el acervo de dinero se
requieren para mantener la estabilidad de precios a
largo plazo™ 7 También en otros muchos articulos
y polémicas, Friedman ha manifestado muy clara-
mente su posicién.’ & Asi, se intentard eventualmen-

' Estamos de acuerdo con P, Sweezy v H. Magdoif,
cuando anotan que esta escuela es una versién moderna de
la famosa “Ley de Say”, Ver Monthly Review, marzo 1981,
“Supply-Side Economies™, p, 1.

7 Milton Friedman, *“The Supply of Money and
Changes in Prices and Output”, en The Controversy Over
the Quantity Theory of Money, Edwin Dean (editor}, Bos-
ton, 1965, p. 87.

'% Ver, por ejemplo, M, Friedman y W. Heller, Mone-
tary vs Fiscal Poliey: A Diglogue, Nortan & Company, New
York, 1969,
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te estabilizar el crecimiento de la oferta monetaria.
El problemna es, segin Friedman, que por lo general
el Sistema de la Reserva Federal opera a través de
los movimientos en las tasas de interés, y sera nece-
sario algo mas agil. La *“‘tasa principal” de interés,
en USA, ha ascendido de 6.75% promedio en 1971
a un 21.5% en Diciembre de 1980. Esto ha llevado
a gque empresas que utilizan mucho capital circulan-
te (Constante circulante y Salarios) en relacion al
constante fijo, han tenido que pagar cada vez ma-
yores intereses por su capital de trabajo, que por lo
general toman en préstamos de los bancos. Esto ha
acentuado el proceso de concentracion y centrali-
zacion de capital. La politica monetaria de Reagan
sblo estimulara el actual proceso de restructuracidon
de capital, ya que muchas firmas pequefias y me-
dianas (e, inclusive, algunas como el gigante Chrys-
ler) se veran llevadas a la bancarrota. Esta es una
posibilidad que puede crear graves tensiones socia-
les, ¥y que no se le escapa a los keynesianos refor-
mistas, menos ilusionados con las “bondades” de la
autoregulacidon capitalista basada en el mercado
que Friedman y su escuela.! ? No somos muy opti-
mistas con respecto al posible éxito de las politicas
Friedmanistas, dado su falso fundamento tedrico.
Lo que si vemos particularmente serio es gue el
acelerado crecimiento de las deudas pablica y pri-
vada que ha tomado lugar en la postguerra exige un
creciente servicio de la misma. El Cuadro No. 8
muestra las adiciones anuales promedioc, a precios
de 1972, a la deuda del gobierno, las empresas y los
consumidores.

'% Paul Davidson, “The Liquidity and Finance in
Macroeconomic Models”, trabajo presentado en UAM-I,
1977, en un Coloquio del Dpto. de Economia.

CUADRO No. 8

DEUDA TOTAL USA.
(Billones de Dolares)

Afio Adiciones Anuales Promedio
a la Deuda (Precios de 1972)

195267 65.5

1968-73 133.5

1974-79 1933

Fuente: Federal Reserve Board, Flow of Funds Accounts,
varios nimeros, Citado por Monthly Review, Nov/79,p. 7.

En el caso de la deuda privada (empresas y
consumidores), ésta ascendia al 150% del PNB de
USA en 1974, y la de los consumidores segun las
altimas cifras (a precios corrientes), era de cerca de
$310 billones de dolares.?® Una politica monetaria
gue resulte en una gran ola de bancarrotas, forzan-
do a muchas empresas a declarar moratoria en sus
pagos, podria poner en peligro a todo el tinglado
de la Banca norteamericana y mundial. Ya Sweezy
y Magdoff mostraron lo precaria que es la situacion
de liquidez de todo el sistema bancario de USA y
mundial.?? Para dar una ilustracion de los nefastos
efectos del monetarismo de Friedman en accion,
basta ver lo que hasucedido en Inglaterra desde que
la Primera Ministra Margareth Thatcher ascendié al
poder. Aunque la estructura econbmica de la Gran
Bretafia es algo diferente de la de USA,2? ambos

z0 Newsweek, enero 19, 1981, p. 20,

21 Monthly Review, febrero de 1975. The Editors,
“The Banks: skating on thin ice”. p. 1.

22 Fl sector nacionalizado es més grande, lo mismo
que el de servicios sociales.
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son paises capitalistas altamente industrializados.
Segin el semanario Time (que no puede ser precisa-
mente acusado de tener veleidades marxistas), “La
condicion econdmica de la Gran Bretafia es de he-
cho peor virtualmente en todo respecto que cuando
Thatcher tomé el cargo. Desde el comienzo, ella
habia dicho que tomaria de 18 meses a dos afios
para que se vieran resultados, pero tal plazo ya esta
casi finalizado y el viraje no estd a la vista. La infla-
cién, del 10% cuando los conservadores subieron,
es del 15% ahora, aungue esto es un mejoramiento
considerable con respecto a un maximo del 22% el
pasado verano. El PNB ha descendido de un creci-
miento del 1.5% en 1978-79 a una disminucion del
3% para 1979-80. Cerca de 10,000 negocios entra-
ron en bancarrota, lo cual fue un record. El desem-
plec ascendié en una fenomenal tasa de 66% en
1980 y 86% desde que Thatcher tomo el cargo. En
las regiones manufactureras del norte, 14.8% de la
fuerza de trabajo masculina estd desempleada. En-
tre tanto, el gobierno ha sido incapaz de controlar
la oferta monetaria o de controlar el gasto phblico,
los dos puntos claves de su politica monetarista. El
déficit presupuestario para el afio fiscal 1980-81 se
proyectd inicialmente en $20 billones, y luego se re-
visd en noviembre a $27 billones. Ahota las fuentes
del gobierno esperan que el déficit exceda los $30
billones, un incremento de $7 billones sobre el dé-
ficit del afio pasado. Para compensarlo, Thatcher y
su gabinete estdn hablando ahora de imponer nue-
vos impuestos. Irdnicamente, es el sector privado
—su area de principal preocupacion y la fuente de
mayor apoyo en la pasada eleccion— el que estd

sufriendo mas”.2®

2* Time, febrero 16, 1881, pp. 8-9.
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No creemos gue el gobierno Reagan tenga mas
éxito con su monetarismo que la administracion
Thatcher. Por lo demas, dicha politica solo aumen-
tara las fricciones con los aliados de la comunidad
Econémica Europea, como lo sefial6é recientemente
un articulista de Excélsior.?*

Presentado asi, en sus lineamientos generales,
el programa de Reagan, es necesario entrar a anali-
zar en términos teéricos su significado real y el po-
sible rumbo que, en nuestro opinion, podria tomar
la sociedad norteamericana, Sobra aclarar que las
siguientes lineas tienen un cardcter muy general, y
solamente deben tomarse a nivel de hipotesis de
trabajo para un escrito posterior.

En relacion al aspecto tebrico, la naturaleza
misma de este trabajo —un estudio empirico-esta-
distico del Programa Econdémico Reagan— hace
imposible darle el tratamiento intensivo que hubié-
semos deseado. Sin embargo, es indispensable, para
analizar la actual crisis del capitalismo (en USA y
el resto del mundo), y el problema del papel de los
gastos estatales en la misma, focar dos puntos que
creemos que son fundamentales:

a) El problema de la ley de la tendenciade la

tasa de ganancia a descender.

b) Las categorias de trabajo productivo e im-
productivo, su relacidén con los gastos del
Estado, y el problema del supuesto descen-
50 en el crecimiento de la productividad del
trabajo que parece preocupar mucho a la
Administracién Reagan.

Sobra advertir que de ninguna manera preten-

demos presentar aqui posiciones ya terminadas,
acerca de tan controvertidos puntos, sino contribuir

24 Excélsior, marzo 24, Og 1.
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a la continuacién de un debate sobre el cual no se
ha dicho la Gltima palabra, no obstante la opinion
de los representantes de la ortodoxia del marxismo
biblico ( o talmidico, segin la religion).
Probablemente los debates mas estériles den-
tro del marxismo han estado asociados, en una u
otra forma, a la “ley de la tendencia de la tasa de
ganancia a descender”. Gran parte de éstos se fun-
dan en una incomprension de algunos aspectos
metodoldgicos de la formulacién de Marx, y en los
intentos —en nuestra opinion fallidos— de tratar de
verificar empiricamente dicha ley. Ernest Mandel,
por ejemplo, ha sido criticado muy severamente por
sus intentos de lograr lo segundo. En efecto, en su
Tratado de Economis Marxiste,?® Mandel mues-
tra en un cuadro que la tasa de ganancia en el sec-
tor manufacturero de USA descendio de 26.6% a
16.2% entre 1889 y 1919, El problema es que ésta
sube desde 1919, lo cual le permite efectuar severas
criticas a los adversarios trotskystas de Mandel.
Seglin O’Casey, “Estas cifras son en gran medida
sospechosas porque, de partida, la categoria tasa de
ganancias en la teoria marxista es totalmente dife-
rente de la utilizada por la burguesia —no obstante
las interpolaciones de Mandel. Al intentar demostrar
la ley de Marx con este método empirico, Mandel
inevitablemente termina probando:lo opuesto”.?®
En su obra mas reciente, El Capitalismo tar-
dio,?” Mandel de nuevo reincide en este tipo de

2% FErnesi Mandel, Tretado de Economin Marxista
Tomo I, ERA, p. 231.

1% Dennis QO’Casey, Ernest Mandel: The Fraud of
Neo-Capitalism, New York, 1971, p. 13,

27 Ernest Mandel, Lafe Capitalism, NL.LB, New York,
1975, p. 201.
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intentos, con el agravante de que para demostrar la
ley de Marx utiliza cifras de 2 obras de autores cla-
ramente neo-ricardianos, quienes estdn tratando de
demostrar la llamada teoria de la “compresién de
las ganancias” (Profit Squeeze).>® Asi, como Bob
Rowthorn claramente se lo critica, termina “‘ex-
trayendo conclusiones que son injustificadas y con-
trarias a las opciones explicitas de los autores. Tan
obstinado rechazo a afrontar los hechos no es, sin
embargo, sorprendente. Si Mandel fuese a cambiar
su posicién sobre la composicion organica y admite
que ésta no ha subido ain significativamente, nece-
sitaria modificar sustancialmente su explicacién de
la presente crisis. Necesitaria considerar a fondo
porqué y como han sido comprimidas las ganancias;
y si contin(la creyendo que la composicién organi-
ca del capital es una variable importante, necesi-
taria argumentar porqué subird en el futurc, no
obstante que ha permanecido estable durante los
pasados 25 afios. Hacer esto no sera facil, pero yo
estoy seguro de que si es posible, usando los varios
elementos de la propia teoria de Mandel”.?? La
anterior critica se debe al hecho de que toda la evi-
dencia citada por los autores de las obras referidas
por Mandel, no muestran lo que ellos entienden por
composicién organica, como una variable impor-
tante. Manuel Castells, un autor gue ha evaluado
los mds importantes estudios empiricos sobre la

28 William Nordhaus, “The Falling Share of Profits”,
A. Okun y L. Perry (Eds. } Brooking Economic Papers on
Economic Activity, No, 1, 1974, Andrew Glyn y Bob Sut-
cliffe, Brithish Capitalism, Workers and the Profit Squeeze,
Londres, 1972,

%% Bob Rowthorn, “Late Capitalism’, New Left Re-
view, No. 98, Julic/Ag. 1976,
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tasa de ganancias y la composicidbn orginica del
capital, (tales como los de Gillman y Mage, que tra-
tan de ajustar las cifras a las categorias Marxistas),
no se muestra muy entusiasta al respecto. Segun el
autor, ““a pesar de las tendencias mostradas por
dichas observaciones estadisticas contradictorias,
sigue sin resolverse un problema fundamental. Se
trata de Ia falta de adecuacién entre la informacién
presentada y las categorias tedricas.

En estas circunstancias, la mayor parte de la
informacién presentada constituye maés bien una
ilustracién a favor de los razonamientos favorables
a la teoria marxista en el marco de la polémica.
Pero se basa en indicadores aproximados y excesi-
vamente imprecisos que no dan pie a ninguna con-
clusién con fundamento cientifico sobre un asunto
de tanta importancia’ ® De hecho, creemos que es
erréneo considerar a esta tendencia como a una ley
empirica que sirve para predecir descensos actuales
en las tasas observadas de ganancias, ya que la ley en
s5i, a nuestro entender, se refiere al ciclo de produc-
cion y no a tendencias seculares a largo plazo del
capitalismo, como la mayor parte de tales estudios
empiricos parecen implicar. No pretendemos ex-
tendernos al respecto en este trabajo, aunque si
concluiremos con algunas observaciones metodold-
gicas basadas en la importante obra de Fine y Ha-
rris. Dichos autores tienen el mérito de subrayar las
diferencias conceptuales entre composicion técnica
del capital (CTC: masa de medios de produccion
entre masa de medios de consumo de los trabajado-
res); composicion en valor del capital (c/v, expre-

3% Manuel Castells, La Teoria Marxista de las Crisis
Econémicas y las Transformaciones del Capitalismo, Siglo
XXI, 1978, p. 52.

sando a C y V en términos de los nuevos y cambian-
tes valores y resultantes de los aumentos de pro-
ductividad); y composicion orgédnica del capital
(C/V a valores congtantes, a fin de reflejar los cam-
bios en la CTC —Com. Técnica del Capital—).?! La
acumulacion de capital, haciendo abstraccion de la
esfera de la distribucidén, lleva aparejado el incre-
mento en la COC, debido a que ésta refleja los cam-
bios en la CTC, a valores “antiguos” constantes.
Por esta razon, a este nivel no suponen aiin cambios
en la tasa de plusvalia resultantes de incrementos
en la productividad. Nétese que todo esta expresa-
do en términos de valor. Subsecuentemente, Marx
entra a analizar las influencias contrarrestantes, y
es aqui, donde, para utilizar las palabras de los au-
tores, se toman en cuenta muchas complicaciones:
“Las influencias contrarrestantes comienzan a to-
mar cuenta de estag complicaciones. La presentacién
por parte de Marx de las influencias contrarrestan-
tes parece ser una lista mas hien arbitrariamente
delimitada de factores con un andlisis de la formaen
la cual cada uno de ellos opera.

Aquellos enumerados estén relacionados prin-
cipalmente con los efectos distribucionales que
s6lo pueden comprenderse en términos de la arti-
culacion de la produccion, el intercambio v la dis-
tribucién”.?? En base a la anterior interpretacién,
que integra las tres esferas (produccién, distribucién
e intercambio), los autores critican a los neo-ricar-
dianos —que operan a nivel de precios, sin teoria del
valor— y a los llamados ““Marxistas fundamentalis-
tas” {Yaffe v Cogoy), quienes hacen un fetiche de

31 Bn adelante COC,

32 Ben Fine y Lawrence Harris, Rereading Capital,
Londres, 1979, pp. 62-63.
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la ley, anclada tan sélo en las condiciones de pro-
duccion. Prefeririamos tomar los planteamientos de
Fine y Harris como un punto de partida fructifero
para explorar, evitando caer en el tipo de citas de
Mandel. Anadiriamos, sin embargo, los resultados
obtenidos por el destacado economista Anwar Sha-
ikh: “puede establecerse que la tasa de ganancias
monetaria transformada se encuentra directamente
relacionada con la tasa de ganancias en términos de
valor. Aunque las dos no necesitan ser iguales en
magnitud, se puede afirmar con precisidon que la
primera es una trans-forma de la segunda, sujeta
esencialmente a la misma determinacion. . . se ha
establecido que hay una relacion monotonica cre-
ciente entre la tasa de ganancias monetaria y la tasa
marxista de plusvalia P/V, para condiciones dadas
de produccidn. Desde luego, la tasa de ganancia en
términos de valores marxistas, P/{(C + V), es tam-
bién una funcién monotdnica creciente de PV,
para condiciones dadas de produccion. Asi, la tasa
de ganancia monetaria es una funcidn monotorica
creciente de la tasa en valores”.??

En base a esto, consideramos —con las reser-
vas del caso— a todas las estadisticas sobre tasas de
ganancias como la expresion aparencial a nivel de
precios de mercado de la tasa de ganancias en tér-
minos de valor. Y esto, s6lo efectuando correciones
estadisticas, ya que la forma en que éstas se estiman
es diferente a la tasa de Marx. No consideramos
que estos calculos puedan demostrar tendencias a
largo plazo sino tan sélo “ilustrar” la “caspide del
témpano de hielo”, en periodos coyunturales bre-
ves, cuando opera la tendencia en si v las causas con-

33 Anwar Shaikh, “Foreign Trade and The Law of
Value, Part II”, Science and Sociely, Spring, 1980, Vol
XLIV, No. 1, p. 28,

trarrestantes. Con respecto a la COG, es indudable
que si la entendemos como lo hacen Fine y Harris,
y tratamos de ver en la relacién capital/trabajo (a
precios constantes, que nos expresan distorsionada-
mente valores constantes) una expresion superficial
de la misma, es indudable que ha aumentado en la
potsguerra. Este lo admiten hasta autores que afir-
man ¥ demuestran que la composicidon en valor no
ha aumentado. Rowthorn, por ejemplo, afirma que
“eg cierto que la cantidad fisica de equipo por tra-
bajador ha estado subiendo, pero, debido a la ma-
yor productividad del trabajo, este equipo se ha
abaratado y su valor ha descendido. Durante los 50
v los 60 este abaratamiento del capital fijo fue sufi-
ciente para compensar su mayor cantidad, de forma
tal que el waior global del capital fijo por trabajador
no aumentd, '

En otras palabras, la mayor cantidad de capi-
tal fijo no llevd a un aumento en la composicion
organica del capital”.**® Légicamente, si no toma-
mos en consideracion el impacto en los valores de
los cambios de productividad, y los suponemos
constantes, entonces la COC si ha aumentado. Pero
si no lo hacemos, C/V expresado en precios no ha
aumentado, o lo ha hecho muy levemente —no lo
suficientemente para ser la causa Unica del descen-
50 en la tasa de ganancias, como dudosamente trata
de demostrarlo Mandel.

Con respecto al descenso de las ganancias
como porcentaje del PNB, creemos que su validez
empirica ha sido concluyentemente demostrada y
que serfa un juego fatil ignorarla. La tarea, mas
bien, es explicarla en términos de la teoria de Marx,

3% Bob Rowthorn “Late Capitalism”, New Left Re-
view, No, 98, p. 100,
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vy no recurriendo a teorias ‘‘ad-hoc’ tales como la

de la “compresion de las ganancias” Neo-ricardia-

na. El mejor intento, en nuestra opinion, ha sido el

de John Weeks, ** con quien estamos de acuerdo

en su rechazo analitico a las teorias de la compre-

sidbn de las ganancias. Es evidente que el anilisis

marxista de la actual crisis afronta los siguientes
problemas:

1)Ha tomado lugar un descenhso de la tasa

promedio de ganancias, causante principal

de la actual crisis. Seg(in el marxista nortea-

mericano Jacob Morris, basado en presenta-

ciones hechas por Arthur Bums (antiguo

Presidente de la Junta de Gobernadores del

Sistema de la Reserva Federal de USA),

ésta seria de aproximadamente el 6% entre

1970 y 1977.*° Rowthorn, por su parte,

nos afirma que “desde mediados de los 6C,

ha tomado lugar una tendencia bastante

amplia de la tasa de ganancias (neta de im-

puestos) a descender. El momento preciso

de esta declinacién varia de pais a pais, v la

tendencia a largo plazo ha sido a menudo

disfrazada por variaciones ciclicas a corto

plazo. Aln asi, no hay duda de que la ten-

dencia subyacente en las ganancias ha sido

hacia la baja desde mediados de los 60”.%

2)La composicidn orginica del capital (es

3% wThe Process of Accumulation and the ‘Profit-
Squeeze ' Hypothesis’”, Science and Society, Spring 1980,
Vol. XLIV No 1 p. 254.

3% Jacob Morris, “‘Profit Rates and Capital Formation
in American Monopoly Capitalism™, Science and Society,
Winter 1970-80, Vol XLIII, No. 4, p. 411,

37 Idem, p. 110.
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decir, la CVC reflejando la CTC), ha au-
mentado, dados los aumentos en la produc-
tividad y otras causas contrarrestantes,

3}La composicion en valor del capital no ha
aumentado.

4} La participacion de las ganancias en el PNE

ha disminuido.*

Basados en Weeks, nuestra hipotesis seria la
gque expondremos a continuacién. En primer lugar,
es erroneo igualar la tasa de plusvalia (P/V) con la
relacion estadistica ganancias/salarios. La primera
esta subyacente tras la segunda, pero no es lo mis-
mo. Ahora hien, lo que hay que mostrar es bajc
gué circunstancias, en el proceso de acumulacitn
de capital, puede subir el valor de la fuerza de tra-
bajo, V, para que descienda la tasa de plusvalia, y
por lo tanto las gananeias queden comprimidas.

En segundo lugar, los tedricos neo-ricardianos
no son muy claros en lo que respecta a lo que defi-
nen como “salario real”. Usando la definicion de
Weeks, el valor de la fuerza de trabajo esta dado
por:

W= VX

donde: W= Valor de la fuerza de trabajo

V=(V,,V,, Vi,.. . V)= vector de los
valores de todas las
rmercancias que
consumen los obreros.

3% ver las obras ya citadas de Nordhaus, Glyn y Sut-
cliffe, y también R. Body y J. Crotty, “Class Conflict and
Macro Political Busineess Cycle”, RRPE, Spring, 1975.
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Xy
X,
- = vector de las cantidades fisicas de las
K= | - mercancias que los obreros consumen.
Xn
X,
X
Asi, W= (V,,V,,V,... Yy . =VX
Xn

Segin Weeks, los tedricos de la “compresion
de las ganancias” confunden a W con X. Elvector X
estd compuesto por valores de uso, y puede estar
incrementandose. Es el nivel de vida de los obreros,
y depende de la correlacion de fuerzas en la lucha
de clases.’® Elvector V son valores, que estaran des-
cendiendo de acuerdo a cambios en la productivi-
dad. Los dos no son independientes, ya que los
cambios en la productividad hacen no sélo des-
cender a los valores sino, a la vez, reconstituir el
ejército de reserva, disminuyendo la capacidad de
contratacion de la clase obrera, reduciendo asi sus
posibilidades de aumentar X a través de aumentos
en los salarios monetarios. Weeks asevera que es
posible demostrar lo siguiente: “tenemos aqui dos
parametros: el pardmetro que relaciona la tasa de
cambios de productividad con la tasa de acumula-
cién (el cual determina la tasa en la cual se recons-

3% por “salario real” entendemos X, el “nivel de vi-
da” de la clase obrera.

tituye el ejército de reserva y descienden los valo-
rs), y el parametro que relaciona el crecimiento de
la demanda de trabajo con los aumentos en salarios
reales. Es simple demostrar que hay un rango de
valores de estos dos parametros para los cuales nin-
guna tasa de acumulacidén, no importa lo alta que
sea, dard lugar a un creciente valor de la fuerza de
trabajo”*® Ahora bien, como Mandel*! lo demues-
tra convincentemente, el tamafio del ejército de
reserva no determina mecanicamente la capacidad
de lucha de la clase obrera y los salarios reales. Por
lo tanto, pueden existir en un momento dado ran-
gos de valores de esos parametros que determinan
que suba el valor de la fuerza de trabajo (v, por lo
tanto, se compriman las ganancias}. Nuestra hip6-
tesis es que justamente eso fue lo que oeurrié du-
rante la postguerra: que el cacareado “American
Way of Life” no fue otra cosa que un ascenso en
el vector X superior al descenso en V, determinan-
do un incremento en W, y por ende entonces una
baja en la tasa de plusvalia, lo cual explica la “com-
presion de las ganancias”. Esta, sin embargo, no
puede ser una situacion de largo plazo, dada la 1ogi-
ca de la acumulacién de capital, v eventualmente se
ilegard a una disminucién en el ritmo de la acumu-
lacién del mismo, como lo demuestra Weeks en el
articulo mencionado. Ahora bien, muchos de los
tedricos neo-ricardianos de la tesis de la “compre-
sion de las ganancias™ basan sus afirmaciones no en
términos de categorias del valor, como lo hicimos
arriba, sino en términos de aumentos de salarios
—una categoria de precios. Para darle base a tal pre-
tensidn, ellos tendrian que demostrar que el ejérci-

40 rdem, p. 273.
41 Idem., p. 152,
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CUADRO No. 9

FUENTES ESTIMATIVAS DE CRECIMIENTO DE LA PRODUCTIVIDAD
DEL TRABAJO

(Indices promedio anuales de crecimiento)

Hipotesis:

Curso de Alto Crecimiento Curso de Bajo Crecimiento

1979-84 1985-90 1979-84 1985-90
Indice de Crecimiento de la
Productividad - 2.1 24 15 2.0
{(rendimiento por hora de
trabajo)
Fuente de Crecimiento
Crecimiento de la Relacion
Capital-Trabajo 0.5 06 0.2 0.4
Adelanto en los Conocimientos 0.9 0.9 0.9 0.9
Cambios en la Calidad Laboral 1.0 1.2 0.7 1.0
Otros* —0.3 —0.3 -03 - 0.3

*Incluye cambios de calidad de los recursos naturales, economias de escala y regulacion del gobierno.

Fuente: Cédlculos del Joint Economic Committee.
Tomado de: Perspectivas Economicas, No. 29, p. 21.

to de desempleados estd agotado, debido a que los
incrementos enla productividad han sido insuficien-
tes para reconstituirlo. En el Cuadro No. 1, al co-
mienzo del articulo, demostramos que el desempleo
ha tendido a aumentar sustancialmente en U.S.A.
durante la Gltima década, lo cual niega la primera
parte del pdrrafo anterior. En cuanto a los aumen-
tos en la productividad, el problema se complica un
poco. Actualmente, en USA, existe toda una cam-

paita tendiente a demostrar que hay un descenso
en la tasa de aumento de la productividad.*? El
Cuadro No, 9 por ejemplo, muestra proyecciones
hechas por el Gobierno de USA.

42 Algunos, inclusive, hablan hasta de un descenso
en la productividad, Ver critica de P. Sweezy y H. Magdoff,
“Productivity Slowdown: A False Alarm’’, Monthly Review,
dunio 1979, p. 1. Sobra decir que tal campafia tiene como
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Sweezy v Magdoff, sin embargo, aparte de
sefialar las ambigiiedades del concepto estadistico
“productividad”, para una economia tomada como
un todo, particularmente en el campo de Servicios
y Gobierno, muestran que ésta ha aumentado sus-
tancialmente en el sector manufacturero, mientras
que —si la cifra tiene alglin significado— se incre-
menta muy lentamente en el sector ‘‘Servicios y
Gobierno”. Par lo demas, el aumento del empleo
en el sector “‘Servicios v Gobierno” es bastante
grande, lo cual no es el caso en las industrias que
producen bienes matertales. E1 Cuadro No. 10 llus-
tra el proceso.

81 ha aumentado en el sector produectivo, y lo que
presenciamos es un incremento en el nimero de
trabajadores improductivos. Obviamente, un pro-
medio nacional que agrupa trabajadores productivos
e improductivos, y los usa como base para determi-
nar la productividad nacional del trabajo, tiene que
resultar en un bajo crecimiento de la misma. La
realidad, como lo demostramos arriba, es otra: si
ha habido un aumento de la productividad en el
sector industrial, que es el que cuenta para analizar
la acumulacion de capital, v si ha habido un au-
mento en el ejército de reserva.

El otro problema que trataremos aqui es el de

CUADRO No, 10

EMPLEO POR TTPO DE INDUSTRIA
(Miliones de empleados)

Ahos Total Industrias productoras Industrias de Gobierno
de bienes servicios

1950 52.3 29.7 16.6 6.0

1966 59.7 299 214 8.4

1970 744 31.6 30.2 126

1978 89.0 33.5 40.0 155

Fuente: Monthly Review, Junio 1979, p. 8.

El estudio citado muestra que €l porcentaje de
empleados en las industrias productoras de bienes
materiales pasé del 64% en 1950 al 46% en 1978.
El empleo en el sector servicios {(excluyendo el Go-
biermno) se incrementd del 36% en 1850 al 54% en
1978. Evidentemente, entonces, la productividad

objetivo mejorar la “disciplina de trabajo’’ a todos los nive
les.
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la concepcion de trabajo productivo e improducti-
vo y sus implicaciones en el anélisis de la actual cri-
sis y la naturaleza del programa de cambios en la
composicion de los gastos del Estado por parte de
la administracion Reagan. Esta distincién entre
trabajo productivo e improductivo es importante,
dadas las diferentes funciones (para el capifal) y la
creciente importancia que poseen los trabajadores
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improductivos en la fase actual del capitalismo.

En términos generales, y sin considerar muchos
detalles y problemas de la definiciéon de Marx,*?
hay un cierto consenso general de que el frabajo
productivo es aquél, que siendo un trabajo util (es
decir, que produce o modifica valores de uso),
es intercambiado por capital y por lo tanto produ-
ce valor y plusvalfa, En cuanto al trabajo impro-
ductivo, generalmente se le define como aquél que
es intercambiado por ingresos, ya sean estos sala-
rios o ganancias. A este nivel de generalidad no hay
muchas discrepancias. Sin embargo, como lo anotan
Mandel y otros autores, hay una interdetermina-
cidn en Marx que hace que la delimitacién no sea
exacta. La confusion, segin Mandel, surge debido
a que en aigunas partes Marx parece definir al tra-
bajo productivo como todo aquél que es intercam-
biado por capital, en tanto que en otras partes no
todo el trabajo intercambiado por capital seria pro-
ductivo, sino solo aquél que participa en la produc-
cién de mercancias materiales, y por lo tanto de
valor y plusvalia.’* El asunto es importante de
precisar, ya que incide en la clasificacién de los gas-
tos del Estado y el andlisis de la crisis misma. Baste
anotar que la escuela neo-ricardiana, al rechazar las
categorias de valor como la base de los precios y
las ganancias, procede a determinar la tasa de ga-
nancias rechazando la distincién entre trabajo pro-
ductivo e improductivo (que se basa en categorias
de valor), y colocando al mismo nivel todo tipo de

43 Para interesantes tratamientos del problema, ver
Criticas de la Economia Politica, No. 8, "“Trabajo produc-
tivo e improductivo™,

4% Ernest Mandel, Late Capitalism, NLB, New York,
1975, p. 4044065, :

capital, tanto el avanzado en la esfera de la produc-
¢ién como el avanzado en la esfera de la circulacién
(capital comercial, servicios, etc.). Evidentemente,
esto los hace visualizar la crisis en base a la “‘con--
traccién de ganancias”, determinada esta ltima
por las alzas salariales. En su criterio, todos los tra-
bajadores serian fuente de ganancias. Ian Gough,**
por ejemplo, procede a clasificar a todos los traba-
jadores .del Estado como productivos en la medida
en que producen trabajo excedente que se trans-
forma en ganancias. Las contradicciones entre las
esferas de la produccion y la circulacién serian irre-
levantes. Para Gough, caricaturizando el analisis
marxista, “es por demas erroneo considerar el creci-
miento del Estado como una ‘carga’ improductiva
que pesa sobre el sector capitalista: cada vez mas,
constituye una precondicién necesaria para la acu-
mulacién de capital privado”.*® No creemos que
ningun marxista niegue que el capital se beneficie
en alguna forma de los gastos del Estado.De hecho,
como lo muestran Fine y Harris en una respuesta a
Gough,*” el trabajo empleado por el Estado (dife-
rente del de las empresas nacionalizadas, que por lo
demds no son un sector importante en UJ.S.A)) es
improductivo desde el punto de vista de la defini-
cion general de Marx. Sin embargo, dicho trabajo
improductivo puede considerarse como ‘indirecta-

45 fan Gough, “Gastos del Estado en el Capitalismo
Avanzado” en Heinz R. Sonntag y Héctor Valecillos, El
Estado en el Capitalismo Contempordneo, Siglo XXI, Mé
xico, 1977, p. 224.

46 Idem.,p. 279.

*7 Ben Fine y Lawrence Harris; “State Expenditure
in Advanced Capitalism: A Critique’, New Left Review,
Ng. 98, p. 99,
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mente productivo’, en la medida en gue econdmi-
camente contribuya a la reproduccion simple y
ampliada del capital constante y variable sociales, y
globalmente a la reproduccion — a todo nivel— de
las relaciones capitalistas de produccién. Como io
anotan dichos autores, “lo que disputamos, sin
embargo, es la nocion de que esta productividad
indirecta del gasto estatal invalida la proposicion de
que el Estado es una carga improductiva para el
capital”. En dicho articulo, en nuestra opini6n, se
demuestra convincentemente tal punio. Estamos
de acuerdo con los autores cuando afirman que las
conclusiones de Togh, va obsoleias ante los pro-
gramas de Reagan y Thatcher, se deben a que *‘su
confusién scbre las actividades ‘productivas’ e
‘indirectamente productivas’ y sobre la naturaleza
del ‘Estado de Bienestar’ surgen de su rechazo de
la teoria del valor”. Asi, lo que se requiere es pro-
fundizar en los estudios tendientes a mostrar como
el trabajo improductivo empieado por el Estado es
‘indirectamente productivo’, en la medida en que
contribuya econémicamente a la reproduccién de
capital v socialmente a la del capitalismo ¢como un
todo.*® Creemos poder afirmar, aunque sujeto a
una futura discusidn, gue la mayoria de las reduc-
ciones de gastos propuestas por Reagan no afectan
sustancialmente la reproduccion del capital social
(tanto constante como variable), ya que casi todas
estan dirigidas en contra de las minorias raciales y
sociales y no -—conimportantes excepciones— abier-
tamente en contra del proletariado industrial. Y si
tales gastos representan una cargaimproductiva para
el capital, su reduccién contribuird a incrementar
la tasa promedio de ganancias, contribuyendo

*3 A este respecto, olmos una interesante exposicién
en [a UAM-I, hecha por el profesor francés Bruno Theret.
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ademas a restructurar el patron de acumulacion
capitalista dentro de U.S.A. La lista de recortes
presupuestales propuesta es notable en este sentido:
estampillas alimenticias, aumentos de pensiones,
subsidios postales v de productos lacteos, présta-
mos sociales de varios tipos, ayuda extranjera, etc.
(ver Cuadro No. 6 arriba). En lo que respecta a
los gastos militares, su impacto en la economia ca-
pitalista ha sido muy bien analizado por Mandel, ¥
s6lo nos limitamos a sefialar que suaumento tan s6-
lo podra atenuar temporalmente algunas de las con-
tradicciones basicas del capitalismo, que lo Hevan
a la crisis, pero no podra resolverlas en el largo pla-
z 0.4 9

Como podemos ver del analisis anterior, el
programa de Reagan es una reaccion del Estado
capitalista a una crisis clasica producida en Gltima
instancia por un descenso en la tasa promedio de
ganancias. Tal reaccidn, sobra decitlo, se encuentra
en funcion de las necesidades impuestas por la reo-
rientacion del proceso de acumulacion de capital.

Podriamos sintetizar lo anterior en la siguien-
te forma. Si ha tomado lugar un descenso en la tasa
promedio de ganancias, que se ha expresado en una
disminucion en la participacion de las ganancias en
el PNB. Esto se ha debido fundamentalmente a un
descenso en la tasa de plusvalia debido a un au-
mento temporal en W (valor de la fuerza de treba-
jo), como resultado de que el poderio de la clase
obrera norteamericana logré aumentar X (canasta
fisica de valores de uso recibida por los obreros a
través de sus salarios monetarios). La composicion
en valor del capital (¢/v a valores cambiantes) no

4% Ernest Mandel, Late Capitalism, NLB, New York,
1975, p. 306,

se alterd sustancialmente, aunque si la composicién
orgéanica del capital (c/v a valores constantes). Evi-
dentemente, la primera toma en cuenta las causas
contrarrestantes de la realidad, resultantes de to-
mar en consideracion la interaccion de todas las es-
feras en conjunto. La tendencia dela COC a aumen-
tar produjo todos los efectos planteados por Marx
en su analisis del proceso de acumulacion de capital
{es decir, aumentos en la productividad del trabajo,
disminucién de los valores del capital constante y
variable, y las potencialidades de un aumento en la
tasa de plusvalia). Si esta Gltima diminuy6, fue
debido a que la lucha de clases en la esfera de la
distribucion levd a que W, el valor de la fuerza de
trabajo, aumentara y, asi, ‘“‘comprimiera’ las ga-
nancias. Pero tal “compresion”, como lo demues-
tra Weeks, sblo puede tener un caracter pasajero,
dada la logica misma del proceso de acumulacion
de capital. La eventual reconstitucion del ejército
de reserva, a través del aumento del desempleo, im-
pidio que la tasa de explotacidn continuara dismi-
nuyendo. Esto ~sobra decirlo-— acabari con la ten-
dencia de P/V a disminuir, que es lo que ha venido
ocurriendo en la mayoria de los paises capitalistas.
Si a lo anterior unimos un programa que ‘‘libere”
parte de la plusvalia destinada antes a gastos impro-
ductivos del Estado, que eran una ‘‘carga’ para el
sector privado, entonces es posible entender los pro-
gramas de “austeridad” tipo Reagan-Thatcher.® ©

El que Reagan logre sus objetivos, es algo difi-
cil de predecir. Por €l momento, su “‘popularidad™
ya ha comenzado a descender, y lo hard ain mas

5% Sobre la deduccién que representan los gastos im-
productivos a la masa de plusvalfa, y €l problema de la “for-
mecién espirea’” de capital, ver el articulo de Jacob Morris
arriba citado.
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en la medida en que sus recortes presupuestales
comiencen a afectar a vastos sectores de la pobla-
cion, Por jo demas, no hay que olvidar que su mayo-
ria fue obtenida dentro del escaso 53% de electores
que votaron en las elecciones. El ala liberal del par-
tido Demacrata ya planea una conira-ofensiva par-
lamentaria, aungue por el momento ésta es un tanto
inefectiva, y sdlo obtendra cambios marginales en
los recortes presupuestales, El programa que si tiene
el “chance” de ser sustancialmente modificado es
el de reduccion de tasas de impuestos, dada laincer-
tidumbre reinante con respecto a sus posibles resul-
tados. La politica monetaria anunciada reforzara la
reestructuracion del capital, favoreciendo alas gran-
des corporaciones, y produciendo numerosas quie-
bras entre las firmas pequefas y medianas. Asi, la
concentracion y la centralizacion de capital seran
fortalecidas. Aungue no podemos tratar aqui en
detalle el problema de la inflacion, si anotaremos
ques éstarenvninguna forma desaparecera, ya que
sus causas no son las aducidas por los monetaristas,
sino, como lo sefiala Sweezy en innumerables ar-
ticulos sobre el tema en la revista Monthiy Review .
estas hunden sus raices en la estructura altamente
monaopolista de la economia Norteamericana. El
monetarismo tendra de nueve una opoertunidad
para demostrar su falsedad tedrica, como ya lo hizo
en la Gran Bretafia. Aunque probablemente tome
lugar una cierta reactivacion de la economia, debido
al aumento en la acumulacion de capital, particu-

62

larmente en aguellos sectores conectados con la
industria armamentista, no creemos que esto dis-
minuya e] desempleo sustancialmente. Estos facto-
res probablemente resulten en una coalicion de
fuerzas que, inicialmente, {ratara de hallar su expre-
sion politica en ciertos sectores del partido Demo-
crata. Este partido, que actualmente ve derrumbada
su base electoral tradicional (desde Roosevelt), no
es probable que se convierta en una agencia del
cambio social, dada su trayectoria historica. No
debe descartarse, sin embargo, que a medida gue
los resultados de las politicas de Reagan se mani-
fiesten, un sector reformista-liberal del mismo in-
tente establecer una plataforma politica de reformas
sociales. Esto ocurriria particularmente en el caso
en gue la base sindical comience a rechazar el fradi-
cional contubernio de la burocracia sindical de Ia
AFL-CIO con el Estado, e intente constituir un
partido de tipo laborista. En todo caso, y aungue
creemos que sera efimera, la llamada “Revolucion
Reaganista’ de gue hablan los semanarios Time y
Newsweek --seria mas correcto hablar de ‘contra-
reforma’, modificard sustancialmente el patron
de acumulacion de capital en U.S.A. y provocard des-
plazamientos y alteraciones sociales importantes en
el proceso de lucha de clases, que solo pueden re-
sultar en un gobierno todavia mas derechista, o en
un profundo cambio social. Dudamos que sea ya
posibie regresar al tipo de gobiernos que predomi-
naban desde el final de la IT Guerra Mundial.



